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Los ultimos dos siglos han sido testigos de unadariexpansién del comercio
internacional. Aunque alternando con férreos pedadk proteccionismo, las barreras
comerciales entre varias naciones del globo hanlédapareciendo paulatinamente. La
globalizacion ha posibilitado que la circulacionhienes, servicios, capitales y mano de
obra, se lleve a cabo a una velocidad nunca amtaginada. Los contactos entre las
diferentes economias domésticas ha favorecido ehrd#lo de un escenario
internacional de creciente interdependencia. Estadentidades privadas acuden al
mercado como oferentes de un gran conjunto de Digreervicios, pero a su vez, se
constituyen en demandantes de una amplia gama athiqios en un proceso de
retroalimentacion constante.

Sin embargo, los efectos absolutos de este proweban sido del todo positivos.
Como en toda competencia, la existencia de perdsdesulta casi inevitable. Mientras
que esta logica ha estimulado el crecimiento eciowrde aquellas naciones que
cuentan con los recursos objetivos necesarios phrenejor usufructo del libre
comercio, otro gran conjunto de Estados, se ha visirginado de la posibilidad de
cosechar los beneficios de la globalizacidn ylaklicomercio. La plena participacion
de los paises en desarrollo en el comercio inteynak; ha sido obstaculizada por la
implementacion de politicas proteccionistas potepde las naciones mas desarrolladas.
Como resultado, las asimetrias econdmicas entredifesentes paises del mundo
contindan creciendo.

La evidencia empirica constata que los paises agrarbn un mayor grado de
apertura en sus economias, han alcanzado un magrepo en los ultimos afios. Esto
no implica que la liberalizacibn econdémica congtitwna suerte de éxito garantizado;
no existe una receta magica, donde una serie des pewariables conlleven
indefectiblemente a la senda del éxito. Por el ramiot lo intentos de implementar
politicas de liberalizacion econ6mica y aperturanexxial, con prescindencia de un
analisis exhaustivo de las caracteristicas propiascada Estado objeto de la
transformacion, han terminado indefectiblementeldracaso.

Conscientes de cada pais posee particularidadesifisgs, y sin la pretension de
elaborar un modelo estatico, a continuacion se rek@m una serie de caracteristicas,
gue a nuestra consideracion, han sido determinpatesque los paises en desarrollo no
hayan logrado insertarse activamente en el comarigmacional. Una aproximacioén al
escenario actual del comercio y al papel que lésepaen desarrollo llevan a cabo en el
mismo, como asi también, una comprensién cabataa los obstaculos internos y
externos que constrifien su accionar, sera detemieina la hora de elaborar los
mecanismos necesarios para la constitucion de uelmale comercio internacional
mas justo y equitativo.



Podriamos afirmar que la posicion marginal de latsgs en desarrollo en la
arquitectura del comercio internacional tiene dgesr en dos tipos de cuestiones, que
lejos de estar divorciadas, se encuentran intimtamestacionadas entre si: factores
enddgenos, o propios de la estructura interna slgpdédses en desarrollo y; factores
exdgenos, o caracteristicos del sistema del comenarnacional. Si bien en la realidad
seria imposible realizar una abstraccion individlgacada uno de estos componentes,
puesto que se encuentran en constante interrelagifines analiticos se expondran
separadamente.

a. Factores domésticos o enddgenos

Las caracteristicas del modelo de produccién adoptaor los paises en
desarrollo quiza constituyaa,priori, la variable fundamental a la hora de comprender
las razones de su posicion marginal en el comertgenacional. Este, suele encontrarse
centrado en un conjunto reducido de productos bssi@a dependencia de uno o pocos
bienes -primarios commoditieggeneralmente- constituye una verdadera amenaaa par
Sus economias y sus respectivas balanzas de pilimstras tanto, la tendencia
internacional indica que la produccién de los masesarrollados, por el contrario, se
esta desplazando hacia los servicios, las actigglddtensivas en conocimiento y
tecnologia, “un cambio éste tan revolucionario cdogsa en su momento el paso de la
agricultura, la silvicultura y la mineria a la puadion industrial.” Este fendmeno ha
provocado que las diferentes economias doméstichks ghaises desarrollados alcancen
un grado de interdependencia nunca antes imagifigaddugar de reflejar la tendencia
hacia la especializacion y las estructuras ecorgsnilivergentes- se caracterizan por
semejanzas crecientes en el patréon general decsnsmias nacionale$.El comercio
se desarrolla entre sus propias industrias, “emuel cada pais es exportador e
importador del mismo amplio conjunto de producto€8mo podemos observar, este
proceso afecta directamente la cldsica nocion deéajee comparativa, y por ende, la
situacion actual de las naciones menos desarrell&tistéricamente, el papel reservado
a los paises en desarrollo fue el de productosdsagtecedores mundiales de productos
primarios. Sin embargo hoy, la especializacion océven una 0 pocas mercancias,
sumada a la restriccion al ingreso a los mercado®gl paises del primer mundo, ha
convertido a las naciones en desarrollo en fégeagetidoras entre si, de una pequefia
gama de productos, con un escaso valor agregado.
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Pero identificar al modelo de produccién nacionahlyproteccionismo de las
grandes potencias como las Unicas causas de leiq@gosnarginal de los paises en
desarrollo en el comercio internacional, es demdasgmplista, sino equivocado. Si
bien estos dos factores han afectado sensiblensentsituacion econdémica, otras
variables internas de gran importancia han coritttbpara agravar ain mas siatus
actual. En este sentido, “los obstaculos que etd@rehintercambio comercial no son
solamente los aranceles y las barreras comeramlegrancelarias. También existen
otras trabas, o costos de transaccion, que resdianmpedimentos geogréficos,
institucionales, legales, y socialégs.”

Normalmente, la ingenieria institucional de losspai en desarrollo no se
encuentra preparada para participar correctamenteelecomercio internacional.
Instituciones débiles, inestabilidad macroecondmiakios indices de corrupcion,
ausencia de reglas de juego claras, falta de dap#ei dirigencial, carencia de
especialistas en comercio internacional, entre sptroonstituyen los principales
obstaculos para la implementacion de un programibdealizacion comercial. “Los
Estados, los gobiernos nacionales, constatan géelaacionalizacion de la actividad
econdmica a menudo desborda su capacidad de artean efectividad unas politicas
gue siguen siendo esencialmente naciondles.”

La desorganizacion y el desequilibrio institucioeal los paises en desarrollo
constriien permanentemente el usufructo de las dolmsd del libre comercio. Las
instituciones, en vez de constituirse en los gasadel comercio internacional, actian
como verdaderos estorbos; donde la corrupciémdstabilidad, el incumplimiento de
contratos, las leyes y politicas preferencialesfazaman un coctel que amenaza
constantemente las posibilidades de alcanzar wecidn favorable en el comercio
internacional. A su vez, la politica laboral, caamla, fiscal, monetaria y toda la
estructura legal y administrativa tienden a segfthsla, normalmente, con prescindencia
del modelo econémico y comercial adoptado por ddiegao de turno. Si a esto le
sumamos la constante inestabilidad macroeconéruiedog asecha, la perspectiva para
que estas naciones se inserten favorablemente essttactura internacional, es
realmente desalentadora.

A su vez, los paises en desarrollo no suelen cootala infraestructura adecuada
para garantizar la libre circulacion de bienes mede su propio territorio. Los altos
costos de transporte afectan directamente el ddlsayr el precio de los bienes en el
mercado internacional; verbigracia, puertos, aexdps, ferrocarriles, rutas, aduanas,
etc., constituyen los ejes fundamentales de vic@uiade una economia domeéstica con
el resto del mercado mundial. La estructura desparie “es una condicién necesaria
para asegurar la eficacia de los compromisos quassenen en materia de libre
circulacion de bienes y personds€Como destaca Martin Furlongina infraestructura
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bien concebida, no solo permite el rapido interdantde bienes, sino que también
agiliza la conexion entre las personas, faciliaiteersiones, reduce los costos para los
operadores y ciudadanos y, correctamente idea@adgepncluso significar un beneficio
para el medioambiente.

Si bien la inversion en infraestructura es fundatadepara favorecer el comercio,
la educacion y la investigacion quizd constituyas pilares elementales para la
prosperidad de un Estado. Sin embargo, los pamsdegarrollo han hecho caso omiso a
esta cuestion, quiza como consecuencia logica g@sigion estructural en la division
internacional del trabajo. Puesto que su papelaepdores de materia pringpriori,
no justifica la inversiéon en investigacion y la Queda constante de progreso técnico,
los gobiernos de estos paises suelen conformaisaniente con los réditos de la
exportacion de sus productos bésicos. Pero lalezhéista a la vista, solo los paises con
mayor inversion y desarrollo tecnoldgico han podidarcar la diferencia econémica a
nivel internacional, ya que las mayores gananciagignen de aquellos productos o
servicios cuya elaboracién requiere una mayor 8iger pero cuyo valor agregado, es
considerablemente mayor. Es evidente que el detegio los términos de intercambio
continuara creciendo si los paises en desarrolladoptan las medidas pertinentes para
la incorporacién deliberada de progreso técnico lggepermita disminuir, o por lo
menos frenar, la creciente brecha reditual queraepéas naciones mas desarrolladas e
industrializadas, del resto de los paises del @artes por ello, reiteramos, que la
educacién y la investigacion constituyen los cirtoenbasicos para el futuro de
cualquier nacion.

Pero el proceso de insercidbn de los paises en rdésaen el comercio
internacional no es facil ni mucho menos. El resgmaconémico de las empresas
nacionales bajo el abrigo proteccionista del Estegleele constituir otra variable
cardinal para comprender la ausencia de crecimigrdesarrollo. La apertura de la
economia obliga a las diferentes empresas naconaa€aptarse a las nuevas reglas de
competitividad internacional. Como en una espe@&@eddrwinismo social, es muy
probable que solo los mas aptos sobrevivan a legasuparametros de competencia y
eficiencia; en otras palabras, el tiempo, la maawmldra y los costos necesarios para
producir un determinado producto, deberan redugies@ que la actividad continle
siendo rentable.

Los efectos negativos a corto plazo tampoco sona nddsdefiables: la
liberalizaciébn econdmica puede provocar el ciegeentros productivos nacionales, la
disminucién de los salarios, como asi también Istrdecion de puestos de trabajo.
“Pueden generarse grandes costes sociales manifestan las peores formas, en
violencia urbana, mas delincuencia y perturbaciosesiales y politicas.” Estos
cambios “resaltan la importancia de politicas clemgntarias, tanto para la proteccion
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social -para evitar el desempleo temporal-, coma fe& educaciéon®’ De ahi que la
creacion de mecanismos para la superacion deitds, gea una tarea determinante que
el Estado debe afrontar para el correcto reacomiedémndel subsistema interno al
escenario internacional; seguros de desempledjcaslialternativas para el resguardo
social, seran necesarios para que la transicioméetica se efectivice con la presencia
de los menores costos posibles.

A su vez, la insercién en el comercio internacioswle operar en un clima de
notable hostilidad. La reticencia a los cambiosaypbsibilidad de perder en este
proceso, normalmente, conlleva a la movilizacioh s#etor productivo nacional en
busqueda del resguardo de sus respectivos inteféselos paises en desarrollo, no
suele existir disciplina ni profesionalismo en eltablecimiento de las politicas
econdmicas y las reglas de juego; éstas, en mufzssones, suelen responder a los
intereses y dbbbyde las diferentes coaliciones. Asi, los clivajeda#ales y su poder
econémico dificultan constantemente la libertadEsthdo para establecer una politica
econdémica autbnoma, y llegan a determinar, en @i ge los casos, el éxito o fracaso
de cada una de ellas.

Por todo lo anterior, a nuestra consideracién, adeto coherente para la correcta
insercion de los paises en desarrollo en el comantgrnacional debe entrafiar a nivel
domeéstico, al menos, las siguientes caracteristicas

utilizacién de los excedentes provenientes de poacion de bienes primarios

y/o commodities como fuente para la reconversion productiva hdaia

elaboracion de mercancias con un mayor valor adoega

» inversién en educaciéon e investigacion como loargd fundamentales para el
progreso técnico y como soporte fundamental dedowbios.

» alcanzar un ambiente institucional propicio: ingfibnes sdélidas, normas claras
y arménicas, seguridad comercial, transparencgaitacion dirigencial, etc.

= construccion de la infraestructura adecuada paikitda el transporte de bienes
y una conexion internacional integral.

» politica macroecondémica coherente: “politica montafiscal, cambiaria e
inflacionaria de largo plazo compatible con la ficdi comercial externd”

= aplicacion de normas comerciales no discriminagoyiaustitucion de medidas
no-arancelarias o para-arancelarias por arangeteduccion paulatina de éstos.

= politicas complementarias para la superacién dsgscpor la exposicion del

mercado interno a la competencia internacional:uresgy de desempleo,

subsidios, etc.

b. Factores externos o exdgenos

8 AAVV, Globalizacién, crecimiento y pobreza. Construyendauna economia mundialincluyente, Banco
Mundial, Washington, 2002, pagina 23.
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Es evidente que toda la arquitectura del comentgrnacional ha sido disefiada
en beneficio de las naciones mas poderosas dedtplaiomo resultado, las asimetrias
economicas a nivel internacional estan al alcanee la vista. Realidades
verdaderamente antagoénicas -pobreza y riquezasgpusiios mas extremos- resaltan la
necesidad imperiosa de elaborar los mecanismopequgtan constituir un sistema mas
armaonico y equitativo.

La division internacional del trabajo configuré eascenarioa priori favorable
para todo el sistema. Algunos paises se encargdeéata produccion de bienes
elaborados y manufacturas, mientras que otro grajuito de naciones, tendria como
funcion abastecer a éstos de los insumos y bieaesodsumo necesarios. A simple
vista el esquema parece convincente: cada paisrtaKpoy proveeria al mercado
mundial aquellos bienes en los cuales posee unajaetomparativa, mientras que se
transformaria en demandante de todos aquellos ghiaslque su estructura interna no
pudiese proporcionarle de manera eficiente.

Sin embargo, esta logica de intercambio comercasta de dos grandes vicios:
en primer lugar, las ganancias de las diferentéisidades comerciales no son las
mismas; normalmente el rédito de la elaboracidbidees primarios commoditiees
cuantiosamente menor que el de las manufactupas lo tanto, es logico que se
produzca un visible deterioro en los términos deraambio. Por ello, mientras que las
naciones mas desarrolladas obtienen un mayor maegganancia de la exportacion de
manufacturas, las naciones en desarrollo no gozda ohisma “plusvalia” por la venta
de sus productos. Mediante un estudio, la CEPAdxfwica mas claramente:

a partir de datos sobre los precios de 24 produdiésicos en el
periodo comprendido entre 1900 y el 2000, es pesibmostrar que
los términos de intercambio de los productos basicoon la

excepcion del petréleo, han sufrido un deteriorogiae actualmente
representan menos de la tercera parte de los guneesentaban antes
de 1920. Esto equivale a una disminucién anual 118% en los

ultimos ochenta afos, lo que evidentemente rept@san deterioro

significativa™

En segundo lugar, lo paises en desarrollo no sed@iormado con obtener los
mayores beneficios de su posicion favorable eniveidn internacional del trabajo,
sino que paralelamente, han impedido el libre isge los productos en los cuales las
naciones menos desarrolladas poseen ventajas aimpar En conclusion, el perjuicio
es doble: los paises en desarrollo producen agualiticulos con un menor valor

" sin embargo, actualmente se esta observando téedancia a la revalorizacién de numerosos bipriesarios.
Situacion que ha reposicionado a muchas naciompEndi&ntes y exportadoras de dichos productos.
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agregado de ganancia, pero a la vez, no cuentala pmsibilidad de exportar e ingresar
libremente a muchos de los mercados mas importdetgganeta.

Paralelamente, las instituciones internacionalesstdoidas para fomentar el
desarrollo y el libre comercio entre las naciomeshan hecho otra cosa que afianzar la
situacion antes descripta. Estd claro que histhecde estas organizaciones han
respondido a las prerrogativas de los paises ddadns. No es ninguna novedad que
sus principios y normas constituyan el fiel reflgje sus aspiraciones y fortalezas
econdmicas; verbigracia, el FMI, el BM y el GATHan organizado la economia, las
finanzas y el comercio internacional durante los diimos siglos, en funcion de sus
propios intereses, relegando otras cuestionedewigmra los paises en desarrollo- de su
agenda de trabajo.

Sin embargo, esta tendencia, lejos de imponersetaharmonia, ha suscitado
progresivamente el reclamo de numerosos paisessarrdilo. Si bien las criticas
varian de acuerdo a la institucion en cuestioreleaso comercial, sus objeciones han
versado histéricamente “en su creencia de que @l pasignado a ellos es uno de
perpetuacién de su existencia como exportadordsetes primarios, mientras que las
ocupaciones industriales mas dinamicas quedaroerveetas para los paises
desarrollados™ En el caso del GATT/OMC, la posicion de los paiseenos
desarrollados fluctué desde un cuestionamient® gpmapios fundamentos, a una critica
a la discrecionalidad de los paises desarrollado®lecumplimiento de las reglas
establecidas. “Nuncastuvé claro si la culpa es del principio mismo o de sus
violaciones.” En el primer caso, las criticas estuvieron dirigjgaincipalmente, contra
la clausula de la nacién mas favorecida y contradéa de la reciprocidad. Es evidente
gue ambos principios atentan contra la integridatbd paises en desarrollo, ya que sus
economias no cuentan con los recursos econOmicgstivos para competir
directamente y en igualdad de condiciones con storelel sistema econdémico
internacional.

Por otro lado, la tenacidad con que estos orgarsidma batallado para la plena
implementacion de sus normas, no ha sido la misn@ndo se trata de aquellos
principios que salvaguardan las virtudes econdmimslas grandes potencias, de
cuando hacen referencia a la defensa de los irtem@s las naciones en desarrollo.
Mientras se ha promovido la liberalizacion de lestsres en donde los paises del
primer mundo gozan de importantes fortalezas ecaa®&nse han mantenido las
restricciones y los aranceles alli donde los pais&s pobres poseen algunas ventajas
comparativas. En fin, “Occidente anima la liberatibn comercial de los productos que
exportaba, pero a la vez siguid protegiendo lo®ses en los que la competencia de los
paises en desarrollo podia amenazar su econéh®ari la agricultura y la industria

" 0 su sucesora: la OMC.
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intensiva en trabajo aquellas actividades que lemultado méas perjudicadas, “su
declive a lo largo de la historia econdmica masierge suele utilizarse como

justificacion para adoptar politicas que favoreeema poblacion que vive de esas
actividades.™ Los dispositivos utilizados para proteger sus amws han sido muy

diversos: subsidios a las exportaciones, arane#eados, restricciones cuantitativas y
administrativas, incumplimiento de medidas saratay fitosanitarias, entre otras. El
perjuicio es evidente: “la proteccion de los paigess le cuesta a los paises en
desarrollo més de US$100 millardos por afio.”

Quiza, el origen de los problemas se encuentreaenaturaleza misma del
GATT/OMC. “Su filosofia se ha visto excesivameméuida por la teoria neoclasica
del comercio internacional. Basada en el princifg#da ventaja comparativa, esta teoria
pronosticaba que el comercio seria mayor entre omt@s desemejantes que entre
semejantes™ Esto mismo fue lo que justificé la division inteci@nal del trabajo y lo
que posibilité que un conjunto de paises cosecHasaheneficios de la produccién de
bienes y servicios con un alto valor agregadogesido al resto de las naciones, a la
elaboracion y exportacion de bienes primari@@mmoditiesAun asi, la evolucion del
comercio internacional ha sufrido un nuevo avarge:nacimiento del comercio
intraidustrial. Como resultado de esta nueva l§dios paises poderosos no solo se
encuentran a la vanguardia de las actividades qugartan un mayor margen de
ganancia, sino que sus cadenas de produccion se ttramado totalmente
interdependientes, confinando al resto de los pai@euna posicién precaria en el
sistema internacional. Por ello, “la liberaciénipgoca del comercio ha resultado mas
extensa alli donde se satisfacen las condicionesadas para el comercio
intraindustrial™, no asi, en los sectores dedicados a las actesdpdmarias de la
economia.

La participacion de los paises en desarrollo endissiones de la OMC es
también muy reducida: casi la mitad no cuenta coa representacidn permanente
-comisiones- en Ginebra, y los que si la posedn,tgnen la posibilidad de intervenir
en un rango muy limitado de cuestiones. Por otreepana vez suscitado un conflicto
comercial en el que una de las partes esta integoad un pais desarrollado, las
posibilidades de que una nacion en desarrollo pabtimer algun resultado positivo, es
muy limitada. Gary Horlick y Nikolay Mizulin son muy claros al exponer sus
principales dificultades en el marco de negociadiéta OMC:

a) carecen de recursos para contratar funcionarios especializados dedsad
plenamente a dichas controversias. Mientras que EUAUNION Europea tienen
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entre 20 y 30 abogados especializados en la rédolade litigios comercialés
muchos paises en desarrollo no cuentan con losohartos necesarios para una
correcta defensa de sus intereses.

b) no poseen la capacidad para exigir e cumplimiento de las sanciones de la OMC.

De acuerdo a la normativa vigente, si un miembrcaacata voluntariamente una
decision de la OMC, el peso de hacer cumplir lasitiat recae directamente en el
reclamante. Mientras que los paises desarrolladssen la capacidad econémica
objetiva para aplicar medidas de retorsion, lasonas en desarrollo no cuentan
con lo recursos de poder necesarios para exiguraplimiento de una resolucién

emanada de esta institucion.

c) existen altos costos indirectos derivados de llevar un litigio comercial con urispa
desarrollado al seno de la OMC. En este sentidactaria de un pais en desarrollo
puede representar un arma de doble filo, puesteegummun que los paises mas
poderosos apliguen posteriormente medidas econérgic@merciales informales
para perjudicarlos -retorsiones-. Como resultados paises en desarrollo
habitualmente optan por no presentar sus demamdas rmarco de la OMC por
miedo represalias.

Si bien el contexto actual de las relaciones coialesc internacionales contintia
operando en base a esta misma ldgica, la presitos gmises en desarrollo ha logrado,
por lo menos, introducir muchos temas relevantda egenda de la OMC. Justamente,
la Ronda Uruguay marcé el inicio de una nueva tesfia por parte de los paises menos
desarrollados; estas reuniones reflejaron una podtrrea en la defensa de sus
intereses. Si bien se lograron compromisos en areas vitalra pmbos bandos -
subsidios a las exportaciones de productos prisariguestiones relacionadas a los
derechos de propiedad intelectual- los avancesgeasl estas materias han sido escasos,
por no decir nulos. Todas estas discrepanciascdagnte, constituyen el freno
fundamental para que el proceso actual de negooniaei el marco de la OMC -Ronda
de Doha- finalice con el beneplacito de todos kdigipantes del sistema. Aun asi, la
accion conjunta y firme por parte de los paisesdesarrollo puede representar un
primer paso -fundamental- hacia la constitucidbrudesistema comercial mas armonico
y equitativo. Quebrantar la voluntad de un pais@@oiede resultar una tarea facil, pero
doblegar el poder de un gran conjunto de nacioseguramente, sera mucho mas
dificil.

En base a todo esto, a nuestra consideracion, stredegia comercial inteligente
por parte de los paises menos desarrollados, aetstac al menos, con las siguientes
caracteristicas:

" un representante legal para un litigio en el mateda OMC tiene un costo de, al menos, US$250.600,la
posibilidad de ascender de acuerdo a la contraparte
la conformacion del G33, el ACP, el Grupo Africaeb90, NAMA 11, etc. constituyen un fiel ejemple esto.



= conformacién de grupos -accidén conjunta- como mhocento fundamental
para la defensa de sus intereses en el marco deiaeignes de la OMC.

*» |a integracion econdmica y la conformacion de bésqucomerciales -
regionalismo abierto- como procedimiento previoaairdsercion final en el
comercio mundial.

= complementar las economias domésticas de la reigi@gracion de las cadenas
de valor- como estrategia productiva integral pieorecer la difusion de
tecnologia, el uso comun de infraestructura, tramepenergia, etc.

= trabajar en la constitucion y capacitacion de empiiespecializados en
cuestiones comerciales, para lograr una partiddpaaginas activa en las
negociaciones de la OMC.

= complementar el modelo productivo de exportacionbames primarios y/o
commoditiescon la elaboracién de productos con un mayom\ajcegado.

= Dbregar por el necesaragmgiornamentale las instituciones internacionales y por
el acatamiento mas estricto de las reglas multdbte de comercio en pos de un
sistema mas justo y equitativo.

= paralelamente, serd determinante la accién y Eeasgia de las naciones mas
pujantes del planeta como complemento necesariogbqurogreso de los paises
mas necesitados. “Estas obligaciones nacen de al@rfidad humana y
sobrenatural ®

18 KESMAN, Carlos Vido,Justicia Distributiva para América Latina, Libreria Editorial Osmar Buyatti, Buenos
Aires, 2004, pagina 136.
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Conclusiones

Lejos de identificar a los diferentes actores camérs internacionales como los
anicos responsables de la situacién precaria dpdéses en desarrollo, este andlisis
pretende complementar los dos campos -interno grext como unidades analiticas
cardinales para comprender su situacién actuall ereercio internacional. En un
proceso de constante retroalimentacion, ambos xtoste han contribuido
reciprocamente para que hoy las naciones en diésarcapen un lugar marginal en la
arquitectura internacional.

Luego de este breve repaso, es evidente que elgmaaopara los paises en
desarrollo no es alentador. Aun asi, consideranues existen grandes posibilidades
para que este gran conjunto de naciones lograansersaludablemente en la estructura
del comercio internacional. Si bien los esfuerzaigulares de cada uno de ellos seran
determinantes en esta mision, este analisis bustampque la solucién definitiva debe
contar también con la asistencia y la ayuda dedanes mas desarrolladas, como asi
también de las diferentes instituciones multildesraque gobiernan las relaciones
economicas entre los diferentes Estados del plaRetgue los cambios internos muy
posiblemente no bastaran para que se alcancenrelas establecidas, sera necesaria y
determinante la ayuda, o por lo menos, la no aatilde aquellos Estados que llevan
adelante las riendas del comercio y la economiaeh mundial.

Si bien la globalizacion ha provocado muchos efectegativos en los paises
menos desarrollados, también es cierto que estenfemo puede brindarles los medios
necesarios para que el proceso de insercion Idgaivezarse lo mas rapidamente
posible. Aprovechar este ambiente propicio serddarental. Es que ante la presencia
de un leve resurgimiento del empefio por una egteatde accién conjunta entre
muchas de las naciones del tercer mundo, resutmahle aguardar por una fase de
upgradecualitativo que nos permita constituir un sistemadial mas armonico. Por lo
pronto, solo resta esperar, las esperanzas de ndommas equilibrado y equitativo no
han desaparecido aun.
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